Nu ogsa alufaelge og balter hos Ovethi

Daeksalgsvirksomheden Ovethi — Dansk Daek Service, der har 11 afdelinger fordelt over hele landet, er netop
blevet udpeget som forhandler af alufeelge fra amerikanske Alcoa Wheels til lastvognssegmentet.

Det nye forhandlerskab betyder lettere feelge og dermed @get fragteffektivitet og optimal driftsekonomi til
danske aktgrer i bl.a. transportbranchen.

"Det her er det bedste af det bedste inden
Jor alufeelge til lastbiler,” indleder Michael
Simonsen, der er salgschef for lastbilseg-
mentet hos Ovethi — Dansk D&k Service.

Han refererer til firmaets nye forhand-
leraftale med Alcoa Wheels, der betyder,
at Ovethis kunder fremover har adgang
til det amerikanske faelgmeaerkes alufelge
itopkvalitet. Alcoa Wheels, der blev etab-
leret i 1948, er verdensforende inden for
udvikling og produktion af alufelge, der
salges over hele kloden.

@get lensomhed for transportgren
“Flere og flere af vores kunder inden for
lastvognssegmentet, scerligt storre vogn-
meend og transporterer, eftersporger alu-
feelge, der som bekendt er noget lettere end
stalfeelge. For ndr feelgene er lettere, kan
bilen og traileren lastes yderligere. Og det
skaber oget lonsomhed for transportoren
- 0gsad i forhold til breendstofakonomien,”
fastslar Michael Simonsen.

Tilbyder nu ogsa gummibaelter

til baeltekoretgjer

I mange ar har det veret n@sten umuligt
at levere produkter og yde god service i
relation til gummibalter til beltekore-
tejer inden for landbruget og industrien
i bl.a. Danmark. Derfor har Ovethi nu

fundet en lgsning pd i sam-
arbejde med dakgiganten
Continental og kan sdledes
fremadrettet radgive, pris-
s@tte og selge Continental
Trackman gummibalter
direkte til kunderne.

“Jeg er simpelt hen sd
stolt af, at vi har kneekket
koden til at fd last en udfor-
dring, som bdde leverando-
rer i dekbranchen, land-
meend, maskinstationer,
maskinproducenter og indu-
strien har oplevet i mange
ar,” siger Ole Hvenegaard
Nielsen, der er salgschef
inden for omradet trucks og
industri hos Ovethi. "Hidtil
har det veeret sveert, ja, ncesten umuligt, at
skaffe pris- og produktinformation samt
at levere en efterspurgt vare - men dét er
det ikke lengere!”

“Sammen med Continentals Tech-
afdeling har vi skabt et overblik over,
hvilket behov der er for gummibcelter pa
markedet, og pd baggrund heraf, sorger
Continental fremadrettet for at have et
fast lager af de varer, der er eftersparg-
sel pa - til kunder i bdde Danmark, pd
Feeroerne og i Gronland. Det betyder kort

sagt, at kommer en kunde til os, kan vi
hurtigt skaffe den vare, der eftersporges
- og desuden radgive om og oplyse pris pd
produktet i samme ombcering,” forklarer
Ole Hvenegaard Nielsen.

Det smarte ved gummibalterne er,
at de minimerer maskinens marktryk
og samtidig sikrer en storre trekeffekt
- sammenlignet med dak; ikke mindst i
vadt fere. "Pd den facon har gummibcel-
terne lidt samme effekt, som ndr man
korer med tvillingdeek,” forklarer Ole.

“Continental-beelterne er af rigtig god
kvalitet og byder pd masser af grundig
dokumentation. Vi kommer til at kunne
levere alle de geengse storrelser til diverse
Sformer for maskiner til bade landbruget og
industrien,” siger Ole Hvenegaard Nielsen.

Om den nye lgsning fortaller Frank
Larsen, der er salgschef hos Continental i
Danmark: "Som hos Ovethi glceder det os,
at vi har fundet en losning pd en udfor-
dring., der har veeret til gene for mange
i flere ar. I takt med den stigende efter-
sporgsel pa gummibcelter pa blandt andet
det danske marked er det oplagt, at vi
skulle na hertil - til gavn for bade leve-
randgrer, producenter og kunder - og det
gleeder os, at Ovethi som en steerk spiller
pa det danske deekmarked har haft lyst til
at veere med til at tage teten pd omrdadet.”

Ovethi er udnavnt som *foretrukken
forhandler’ af gummibzlter hos Continen-
tal - og er i forvejen foretrukken forhand-
ler pa deek til landbruget hos Continental.
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