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helt samme branche, men det

Daekkaade holder skindet pa naesen

M Ovethi tjener stadig
pengei et presset
marked

Pent men ikke prangende.
Sédan kan man i fa ord be-
skrive det seneste regnskab
fra den fynske dekkede
Ovethi. Selskabet, der har ho-
vedsede 1 Gelsted pa Vestfyn
kom'ud af det seneste regn-
skabsér med en resultat pa
knap 2,3 millioner kroner.
Det er et beskedent fald i for-
hold til aret for, hvor arets

resultat landede pa 2,4 millio-
ner kroner.
Bruttofortjenesten  steg

med ganske vist med en lille
halv million, s& den i det se-
neste regnskab ender pé 33,4
millioner kroner - alligevel
betegnes resultatet som "ikke
tilfredsstillende”. Ifelge le-
delsens beretning skal det ses
i lyset af den udvidelse, der er
sket antallet af medarbejdere
og antallet af afdelinger.
Hovedaktiviteterne bestir
i salg af deek og feelge til bade
private og erhvervsdrivende

17 Pa den professionelle del af aekmarkedet henvender Ovethi v

sig iseer til Landmaend og vognmaend. Foto: Hans @stergaard

fra i alt 13 afdelinger over -
hele landet.

~ Dognet rundt kan Ovethis
servicevogne tilkaldes, og
det er en ydelse som isar ef-
tersperges af landbruget og
vognmandsbranchen.  Tid-
ligere pd aret overtog den
fynske virksomhed Vestjysk

“Vulkanisering i Holstebro,

og per 1. marts dbnede afde-
lingen med fire ansatte. Men
indkebet har endnu ikke givet
det resultat, som ledelsen ha-
bede pa.

- Nér man ser pa tallene,
ser det ud som om, at vi lig-
ger stabilt, men resultatet er

ikke, hvad vi havde forven- .

tet. Og slet ikke nar man ser
pé antallet af medarbejdere,
siger gkonomidirektaren og
henviser til bilbranchens Top
100, der udkom tidligere pa
maneden. -

- En virksomhed som To-
yota havde sidste ar et netto-
resultat per medarbejder pa
975.000 kroner. Vores er pa
36.000 kroner. Nu er det ikke

giver en fornemmelse af, at
der er lang vej op, siger Lars
Schmidt.

12008 og 2009 tog marke-
det et gevaldigt dyk, og selv
om det iser er géet hardt ud
over de store akterer pa dek-

“markedet, s& har Ovethi alli-

gevel forméet at holde skin-
det pd nasen de sidste fire
4r. Men konkurrencen bliver
stadig hardere.

- Vi har haft vores at se til.
For vi er i en situation, hvor
vi ikke bare keemper med kol-
legerne i branchen. Vi kon-
kurrerer ogsa med vores egne
leveranderer, der szlger di-
rekte til slutbrugerne, siger
han.

Virksomheden forventer,

" at aktivitetsniveauet kan fast-

holdes i det kommende &r
- bade hvad angar medaibej-
dere og afdelinger.

- Som det ser ud lige nu, har
vi ingen planer om at udvide
yderligere. Men omvendt si-
ger vi heller ikke nej, hvis en
god mulighed byder sig, siger
gkonomidirekteren. (tbl)



